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SHARP RT-12 L. 200.000 AKAI CS-M3 L. 210.000
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HITACHI D-E25 L. 239.000 JVC KD-D2 L. 245.000 SONY TC-FX2 L. 260.000 SANSUI D-150 L. 280.000
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Le valvole

come simbolo
Abbiamo gid accen-
nato all’intrinseca «e-
solericita» degli am-
plificatori a wvalvole,
che li rende degli ap-
parecchi destinati es-
clusivamente ai veri
appassionati.

Il primo ostacolo che
si frappone tra i valvo-
lari ed il comune uten-
te di hi-fi é infatti la
loro scarsa praticitd di
impiego: siincomincia
dalle dimensioni e dal
peso superiori a quelli
degli ampli a transi-
stor di pari potenza, si
prosegue con la neces-
sita di collocarli a distanza dagh altri com-
ponenti e in luoghi sufficientemente venti-
lati, con I'esigenza di lasciarli scaldare per
periodi pit 0 meno lunghi prima di utiliz-
zarli se si vuole ottenerne le prestazioni
ottimali, e si pué concludere con le perio-
diche tarature delle correnti di bias e con le
sostituzioni delle valvole appena incomin-
ciano a dar segnidi esaurimento. [l secondo
ostacolo ¢ di ordine economico, ed é costi-
tuito sia dai prezzi proporzionalmente pit
alti, dovuti all'impiego di componenti par-
ticolarmente costosi da fabbricare, come i
trasformatori d'uscita, ed alla produzione
abbastanza limitata, sia dal costo d'eserci-
zio addizionale comportato dalle sostitu-
zioni delle valvole.

I1 terzo ostacolo, di ordine psicologico, de-
riva dal fatto che se si sottopongono gli
ampli a valvole alle consuete misure di la-

Valvologia

L’EPOPEA DI UN’AMPLIFICAZIONE SEMPREVERDE

di F. CALABRESE e S. RUGGIERI

La sopravvivenza, e ancor piu il rinnovato
successo degli amplificatori a valvole nel settore
della high-end meritano un’analisi non
superficiale, che intraprendiamo con questa

rassegna «storicay.

boratorio, si rilevano prestazioni strumen-
tali decisamente peggiori di quelle che fan-
no registrare gli ampli a stato solido di pari
categoria. Ed & proprio questa apparente
«anomalia» che ha costituito la radice sto-
rica dello scisma tra I'establishment dell’in-
dustria audio e la sua fazione underground.
Negli anni Sessanta, infatti, i costruttori e
la maggior parte delle riviste specializzate
[ecero per la prima volta ampiamente ricor-

Derivato dal QA-12P e prodotto ininterrotiamente
per 16 anni, il Quad I é forse il piu «popolare» dei
leggendari finaii a valvole dell'epoca monofonica.
Utilizza pentodi EF86 negli stadi a basso livello e
una coppia push-pull di tetrodi di potenza KT66 in
classe A; eroga 15 W can una controreazione di 16
dB

so ai risultati di misure
strumentali per di-
sporre favorevolmen-
te il pubblico nei con-
fronti di un profondo
cambiamento tecnico
dei prodotti audio. A
favore degli ampli a
transistor furono pro-
dotte, insieme alle ar-
gomentazioni  prati-
che (sono piu compat-
ti. non si riscaldano,
costano meno, ecc.),
anche curve di rispo-
sta, percentuali di di-
storsione e rapporti
S/N, per dimostrare
che il nuovo era mi-
gliore dell’antico. Chi
si fidava maggiormen-
te del proprio udito maturo naturalmente
una reazione di diffidenza contro questa
«scienza» strumentalizzata dalle esigenze
commerciali, e fece degli amplificatori a
valvole il proprio vessillo: la prova concre-
ta ed evidente dell’antinomica divergenza
tra il verdetto degli strumenti e quello delle
orecchie. Alcune delle probabili cause con-
tingenti di questa «incomprensione» ven-
gono esaminate da F.C. in un’acuta inter-
pretazione della polemica, tuttora vivissi-
ma, che ne segui a livello tecnico; mentre gli
aspetti teorici del problema verranno af-
frontati in uno dei prossimi StereoBest. Ma
gid i semplici sviluppi industriali e commer-
ciali della vicenda, riportati pit avanti, ren-
dono pienamente ragione del ruolo emble-
matico conferito agli amplificatori a valvo-
le da coloro che privilegiano incondiziona-
tamente la qualita sonora. S.R.
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